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כ"ב אייר 20/05

כ"ט אייר 27/05

פתיחה והכרות

מעבר לפסים מעשיים: מה אני נותנת? זיהוי המוצר שלי
מי צריך אותו? זיהוי קהל היעד ומאפייניו

פיתוח רעיונות גולמיים וניצני רעיונות למוצרים חזקים בשטח- מענה אישי

כלים לפיתוח תכונות עסקיות חיוניות: אומץ, יצירתיות, שיווק עצמי ועוד

כיצד לארוז את המוצר באופן שיהיה רווחי לבעל העסק ויעיל גם ללקוח?

מודל לחשיפה נכונה לעסק שלך

שימוש בכלי התיקשוב בשדה העסקי: ניהול רשימות תפוצה ועוד

?

חנה שטמר פיתוח ארגוני וקידום עסקי

כ"א סיון 17/06

חנה שטמר פיתוח ארגוני וקידום עסקי
אריזה זה לא רק הקרטון...

י"ד סיון 10/06
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כ"ח סיון 24/06  

ה' תמוז 1/07

י"ב תמוז 08/07

י"ט תמוז 16/07

החלטה על ערוצי שיווק מתאימים

הדרך לבניית משפך שיווקי מדויק לעסק שלך 
כדי לייצר מערכת סיסטמית קבועה להבאת לקוחות

כתיבה שיווקית של ההצעה שלך כך שתהיה אפקטיבית ותניע לפעולה

עקרונות פסיכולוגיים בתהליך המכירה

איפה נכון לי למכור את המוצר- יצירת תזמונים נכונים

איך לנהל שיחת מכירה נכונה

אומץ בתהליך המכירה

פולואפ

רפלקציה ומשוב על התובנות שנלמדו ויושמו במהלך הקורס

סופרוויז’ן דרך הצגה עצמית של העסקים שנבנו במהלך הקורס

חנה שטמר פיתוח ארגוני וקידום עסקי

חני כהן פיננסים רואת חשבון

משפכי שיווק וערוצי הפצה בדרך אל הלקוחות

<<

<<

<<

?


